
J Ö R G  S TA F F L 
I N H A B E R

  seit 2009 eigener REDDY Küchen-Chef
  gelernter Schreiner 
  über 20 Jahre Branchenerfahrung

25

Seit Gründung seines eigenen REDDY 
Küchenstudios im Jahr 2009 hat 
Jörg Staffl nur gute Erfahrungen mit der 
CRONBANK und deren Angeboten ge-
macht. Neben Finanzkauf, Altersvorsorge 
und Autoversicherungen setzt der Kü chen -
profi auch auf die Multi-Risk-Police der 
CRONBANK. 

KEIN NEULING IN DER 
BRANCHE
„Natürlich kannte ich die CRONBANK und 
ihre attraktiven Finanzdienstleistungen 
schon aus der Zeit vor meiner Selbst-
ständigkeit. Schließlich habe ich bereits 
zuvor viele Jahre bei REDDY Küchen ge-
arbeitet, bevor ich mich für mein eigenes 
Küchenstudio entschied“, so Jörg Staffl, 
Inhaber von REDDY Küchen Rastatt. „Zu 
wissen, dass es da einen solchen Rückhalt 
gibt, hat mich vor sieben Jahren ermun-
tert, den Schritt in Richtung Franchising 
zu gehen. Als Existenzgründer ist man bei 
der MHK Group und ihrer Partnerbank 
CRONBANK bestens aufgehoben.“ Der 
Erfolg des Produkts Finanzkauf hält bis 
heute an: „Die Kunden gönnen sich lie-
ber eine  etwas teurere Küche zu  kleinen 
Raten aber dafür 

100-prozentig nach ihrem Geschmack. 
Dazu muss man wissen: Küchen sind  heute 
weit mehr als nur Kochstellen – sie 
sind Statusobjekt, Wohneinrichtung 
und Objektwertsteigerer zu-
gleich.“ Jeder vierte Kunde 
von Jörg Staffl nimmt das 
Finanzkauf-Angebot in 
Anspruch, denn Auswahl 
besteht mehr als genug: 
Heute präsentieren der 
REDDY Küchen Profi 
und sein Verkaufsteam 
25 verschiedene Küchen 
 aller Stilrichtungen auf 
über 500 Quadratmetern 
Showroom-Fläche. 

RUNDUM-SCHUTZ FÜR 
ALLE FÄLLE
Damit Material, Mobiliar, Arbeitskraft, 
Geräte und vieles mehr im Schadensfall 
abgesichert sind, hat Jörg Staffl sich 
für die praktische Multi-Risk-Police ent-
schieden. In Zusammenarbeit mit der 
R+V Versicherung, einem der größ-
ten Versicherer Deutschlands, hat die 
CRONBANK ein auf die Küchen- und 
Möbelbranche abgestimmtes Ver sich-

erungs paket entwickelt, das viele 
Einzelverträge überflüssig macht. 

„Genau das ist das Ent schei-
dende: Ich wollte  alles 

aus einer Hand und 
zugeschnitten auf 
meinen Betrieb“, 
ergänzt Jörg Staffl. 
Die Multi-Risk-Ver - 
sicherung  ent hält 
wichtige Be stand  - 
teile wie die Be-
triebs haft pfl icht, 

In halts ver sicherung, 
zum Beispiel bei Ein- 

 bruch- oder Lei tungs- 
 wasserschäden, Trans- 

port versicherung, Elektronik- 

und Ma schinenversicherung. Darüber 
hinaus leistet das Komplettpaket bei 
Schäden aus der Betriebsunterbrechung: 
Wenn aufgrund der genannten Sach-
schäden nicht weiter gearbeitet und ver-
kauft werden kann, ersetzt Multi-Risk 
die  laufenden Kosten und den entgan-
genen Gewinn – und leistet somit einen 
wertvollen Existenzschutz. „Alleine  dieses 
Kriterium ist für mich Grund genug für 
den Abschluss bei der CRONBANK“, be-
stätigt Staffl. „Aber das Wichtigste ist: 
Die jährlichen Beiträge werden nach 
Umsatzgröße berechnet. Man muss also 
nicht mehr zahlen als man einnimmt. Das 
wird jedes Jahr neu definiert.“

V E R S I C H E R U N G S -
B E I T R Ä G E ,  D I E  

S I C H  A M  U M S AT Z  
O R I E N T I E R E N  –  FA I R E R 

G E H T ’ S  N I C H T.

MEHR SICHERHEIT GEHT NICHT




