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Die geballte Kompetenz, die sich die 
Lachmann Group aus Neuwied selbst auf 
die Fahne schreibt, ist exakt das, was die 
Macher der Firmengruppe auch an der 
CRONBANK schätzen. Solide Beratung, 
Verständnis für das Wesentliche sowie ein 
ideales Leistungsportfolio: Das können 
die Profis für den Innenausbau – und das 
erwarten sie auch von ihrem Bankpartner.

STARKER FIRMENVERBUND 
MIT DOPPELTEM NETZ
Was mit einer unternehmerischen Idee, 
einem einzigen Mitarbeiter und einem 
Transportfahrzeug im März 1978 be-
gann, präsentiert sich heute als starker 
Unternehmensverbund: Rasch entwickelte 
sich die einstige kleine Trockenausbau-
firma von Paul Lachmann in Neuwied 
über die Jahre zu einem der größten 
Trockenbau-Unternehmen im Großraum 
Neuwied/Koblenz mit insgesamt sechs 
Firmen. Im Jahr 2008  übernahmen die 
heutigen Gesellschafter und Geschäfts-
führer Thomas Wey und Stefan Tries die 

Lachmann Innen ausbau 
GmbH & Co. KG 

– mit höheren 
Zielen. Schon

e i n  J ah r 
nach der

Übernahme 

traten sie dem Verbund 
Maler-Einkauf Süd-West eG 
(MEG) bei, der sich erfolg-
reich als Partner des ge-
staltenden Handwerks posi-
tioniert. Den Verbund im 
Rücken erweiterten die bei-
den Innenausbau-Profis ihre 
Kompetenz rund um Farben, 
Baustoffe, Raumausstattung, Werk - 
zeuge und Trockenbau innerhalb 
 kürzester Zeit und  holten fünf weitere 
Fach betriebe ins Boot. Mit Kreativität, 
 Top-Leistung, Servicequalität und Termin-
treue haben sich Thomas Wey und Stefan 
Tries bis heute die Anerkennung der 
Bauherren, Architekten und Behörden in 
der Region erarbeitet.

VORLEISTUNGEN?  
KEIN PROBLEM MEHR!
Die heutige Lachmann Group besteht 
aus insgesamt sechs Unternehmen für 
Innenausbau, Trockenbau, Elektrotechnik, 
Konzeptsanierung sowie Putz- und Stuck-
technik. Damit haben die Inhaber Tries 
und Wey ihre Zielsetzung erreicht, mit 
ausgegliederten Partnerfirmen alle Leis-
tungen rund um den ganzheitlichen In - 
nen ausbau aus einer Hand anzu-
bieten. Eventuell anfallende  finanzielle 
Vorleistungen für Lieferanten sind seit der 

Zusammenarbeit mit der CRONBANK 
auch kein Problem mehr: Mit dem MEG 
Saisonkredit der CRONBANK können so-
wohl Materialien bezahlt als auch auftrags-
schwache Monate überbrückt werden. 
„Und ich dachte immer, Kredit ist Kredit“, 
so Thomas Wey. „Bei den meisten Banken 
kommt man sich wie ein Bittsteller vor. 
Aber dass es auch anders geht, habe ich 
erst bei den  letzten MEG Jahresgesprächen 
erfahren. Hier lernte ich die CRONBANK 
kennen, in einem sehr angenehmen 
Gespräch, wie  unter Kollegen. Mit einer 
praktischen Rahmenvereinbarung, ähnlich 
einem Dispo, können wir bei Bedarf immer 
auf eine  bestimmte Summe zurück greifen, 
ohne jedes Mal neu anklopfen zu müssen. 
Entspannter geht’s nicht.“

M A N  M E R K T  V O N 
D E R  E R S T E N 

G E S P R Ä C H S M I N U T E  A N , 
W I E  S E H R  D I E  C R O N B A N K 

D E M  H A N D W E R K 
 V E R B U N D E N  I S T .

T H O M A S  W E Y 
I N H A B E R

 seit 2008 Inhaber
  gelernter Schreiner und Industriemeister  

in Akustik- und Trockenbau 
 40 Mitarbeiter 

S T E FA N  T R I E S 
I N H A B E R 

 seit 2008 Inhaber
 gelernter Bürokaufmann




